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“Kwaliteit” Maak het concreet

“Service" /
(@)
“Maatwerk”

“Persoonlijke aanpak”




Zet jouw prijs tegenover de waarde die
je biedt

Communiceer duidelijk over jouw
meerwaarde

Mensen die jouw prijs niet willen
betalen, zijn mensen die jouw
meerwaarde niet belangrijk genoeg
vinden
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